NOVITZKY

GROUP

Komunikacja

Marketingowa

Ponizszy dokument pozwoli ham poznac Panstwa oczekiwania

odnosnie przeprowadzenia kompleksowe] komunikacji marketingowe.
Wszystkie informacje zawarte w briefie objete sa klauzula poufnosci

| zostang wykorzystane jedynie na potrzeby przygotowania oferty i projektu.

Jezeli niektore pytania wydaja sie Panstwu zbedne mozna je pominac.

W razie pytan czy watpliwosci jestesmy do Panstwa dyspozyciji.

Zaczynajmy!
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Podstawowe Nazwa firmy:
informacje
O ﬁ Fm |e Adres strony www:

Branza:

Oferowane produkty/ustugi:

Opis rynku i firm konkurencyjnych:

Dotychczasowe dziatania reklamowe: Jakie materiaty strategiczne zostang
przekazane agencji na etapie
przygotowywania oferty?

Pozycja firmy na rynku:

Dane osoby kontaktowej:
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I nfo rmaCJ e gﬁggzzeg%z%%ﬁsczji;?czuli po zetknieciu
o komunikacji
marketingowe]

Jakie sg oczekiwania wobec agencji
na etapie ztozenia oferty?

Z czego powinna sktadac sie oferta: koncepcja kreatywna,
harmonogram, kosztorys itp.

Jakie dziatania marketingowe byty
prowadzone do tej pory?

Kampanie, programy lojalnosciowe, social media, POS, outdoor,
telewizja, radio, strony internetowe itp.

Ktore czynnosci poprzednia agencja powinna
byta robi¢ lepigj?

Ktore z dotychczas prowadzonych dziatan Jakie media pgwinniémy wykorzystac
marketingowych byty najskuteczniejsze? w komunikacji:

Wazne informacje dodatkowe:

Co jest tematem zapytania ofertowego?
Strategia komunikacji, kampania reklamowa, komunikacja social
media, spot telewizyjny itp.

Jaki problem chcemy rozwigzac i jaki cel Jaki jest planowany budzet?
chcemy osiagnac?

Dlaczego potrzebujemy komunikacji, jakie powinny by¢ mierzalne

lub widoczne efekty pracy agencji?

Oczekiwany termin realizacji:



Dziekujemy
Za poswiecony

czasl!

Dokument nalezy przestac na ponizszy adres mailowy

info@novitzky.pl
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